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EDITORIAL

2022 PUEDE SER

EL MOMENTO

PARA VENDER TU CASA

Un afo mas, ponemos en tus manos el nuevo
numero de nuestra revista, el tercero que ve la
luz tras las ediciones de 2020 y 2021. En ella
ofrecemos informacion de utilidad para las per-
sonas interesadas en el mundo inmobiliario: da-
tos sobre el mercado inmobiliario nacional y de
Navarra, tendencias, informacion legislativa. ..

También hablamos de nosotros; queremos que
nos conozcais en profundidad.

Por este motivo os mostramos nuestra forma
de trabajar, os describimos los servicios que po-
demos ofrecer para mejorar el cierre de nues-
tras operaciones de compraventa o de arren-
damiento y mostramos cudles son los atributos
que nos caracterizan como inmobiliaria.

DN INMO. UN EQUIPO
EN CONSTANTE
EVOLUCION

Aunque todavia DN INMO es un proyecto
joven y con muchas ganas, podemos hablar
de 2021 como el afo de la consolidacion del
equipo. Para nosotros las personas son el pi-
lar de la evolucion de nuestro negocio y su
crecimiento es el nuestro.

Nuestro equipo comercial ha crecido este
ano, tanto en ndmero de personas como en
sus diferentes perfiles, que hacen que nuestro
valor afiadido sea mayor. Cuanto mas ricos y
variados son los perfiles del equipo que for-
mamos DN INMO, mayor es la calidad que
podemos aportar a nuestros clientes, tanto
compradores, como vendedores, ademas de
sacar el maximo partido a nuestros inmue-
bles. Estas son las personas que formamos
DN INMO.

DN INMO

Ademas de estos contenidos, presentamos
una seleccion de casas, pisos, parcelas, locales
y naves de las diferentes zonas en las que tra-
bajamos; desde el norte hasta el sur de nuestra
comunidad.

Tanto si estas interesado en alguno de ellos o en
productos similares, como si tienes un inmueble
y todavia no has decidido qué hacer con él, este
ano puede ser un buen momento para venir a
consultarnos. En DN INMO te ayudaremos con
una valoracion gratuita que te dara la informa-
cion necesaria para decidir cual es el tramite
adecuado y cudl es el momento mas indicado
para ponerlo en el mercado.

Esperamos que te guste la revista.
Y esperamos verte pronto por aqui.

DIRECCION

Menchu Abascal, gerente y
fundadora de la inmobiliaria
hace casi 25 afios. Su expe-
riencia es la clave, su ilusion y
su vocacion son los motores
que impulsan a su equipo.

Maria Aizpun, Agente colegiada
API. Es responsable de la ges-
tién y la direccion comercial.
Amante del trabajo bien he-
cho, pone a las personas en
el centro y confia en la forma-
cién como eje central del creci-
miento del proyecto.
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ADMINISTRACION

Beatriz Vizcay y

Ana Serrano

LLa atencion personal a nues-
tros clientes esta garantizada
con nuestras comparferas
Beatriz y Ana, que en nuestras

oficinas de Avenida de Bayona

y Francisco Bergamin respec-
tivamente, supervisan cada
uno de los tramites para agi-
lizar los procedimientos y que
las operaciones sean un éxito.

EQUIPO COMERCIAL
MULTIDISCIPLINAR

Marta Serra

Arquitecta, experta en calida-
des de construccion vy crite-
rios de eficiencia energética,
orientara a los clientes en los
ambitos mas técnicos de la
construccion para conseguir sa-

car el méximo partido a la operacion

de alquiler o compraventa.
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Beatriz Solano

rendimiento a cada inmueble y
convertirlo en el lugar sonado.

Alfredo Martinez
Especializado en sector ter-
ciario, da el mejor servicio al '
cliente profesional en la bus- ¢ { "‘-F
queda de locales, oficinas y )

naves, cuando estan buscan-

do un nuevo emplazamiento h

para su negocio. Del mismo modo,

asesora al cliente particular en la compraventa
de inmuebles en la comarca de Pamplona, es-
pecialmente en Barafiain.

Myriam Araquistain

Con formacion juridica, aporta
estructura, metodicidad y cri-
terio tanto en sus operaciones

Interiorista, con fuerte forma-
cion y experiencia como de-
coradora, ayudara a definir I
los posibles proyectos de
reforma para sacar el mayor
A~

como en las del resto del equipo. Consigue una
profunda conversacion con el cliente tanto en el
mundo del alquiler como en el de la venta.

Sole Lamela

Experta en administracion de
empresas, aporta a este
equipo su gran conoci-

miento en desarrollo em-

presarial. Este punto fuerte,

junto a su gran pasion por el
mundo inmobiliario, hace que

sus inmuebles consigan una muy rapida venta.

ZONA MEDIA

Carlos Vidaurre

Nuestro especialista en la Zona
Media hace que DN INMO
tenga un buen punto de re-
ferencia para atender a nues-
tros clientes que estan fuera
de la comarca de Pamplona.
Ubicado en Olite, atiende personal-

mente a compradores y vendedores de dicha
zona.

NUEVA OFICINA
EN SAN JUAN

A finales de septiembre de 2021, inauguramos
una nueva oficina en la Avenida de Bayo-
na, 3, en el corazoén del barrio de San Juan.
83 metros cuadrados en el local en el que es-
taba la zapateria Begoha Solis, que cerrd sus
puertas hace un tiempo. Se trata de una zona
con mucho comercio de cercania y mucha vida.

Con la nueva oficina en San Juan estamos
mas cerca del vecindario del denominado
“tercer ensanche” de Pamplona, una de las
zonas con mayor calidad de vida, con am-
plios espacios verdes, grandes avenidas, va-
riedad de servicios e instalaciones deportivas
y culturales. Ademas, San Juan, lturrama y
Mendebaldea cuentan con edificios construi-
dos con altos estandares de calidad.

DN INMO ha vendido en estos ultimos meses
pisos en edificios emblematicos como la Torre
de Erroz, la torre Basoko y el edificio Singu-
lar. “Tomando estas operaciones como buque
insignia, nos hemos lanzado a la aventura de
inaugurar una nueva oficina en San Juan para
acercarnos mas a esta zona y para abrir nues-
tras puertas a los vecinos que quieran poner a
la venta o saber el valor de su vivienda. Ya son
varios anos ofreciendo nuestros servicios en el
Ensanche y ha llegado el momento de crecer
en otros barrios. Queremos abrir nuevos ho-
rizontes y aumentar nuestra influencia tanto en
San Juan como en lturrama, Mendebaldea y
Baranain”, explica Menchu Abascal, gerente.

UNETE A NUESTRO EQUIPO

S| QUIERES TENER UNA
EXPERIENCIA EN ESTE
SECTOR Y BUSCAS UN
PROYECTO DE FUTURO...

Contacta con nosotros en
info@dninmo.com

En DN INMO encontraras un equipo
de personas que conocen muy bien el
sector, buen ambiente profesional, un
sueldo acorde con el mercado y una
oportunidad de desarrollo profesional
con futuro.

DN INMO



En DN INMO trabajamos para hacerte la

vida mas facil. En esta pagina te contamos

con mayor detalle donde puedes encontrarnos, .
tanto en espacios fisicos como en
canales digitales.

¢Nos vemos?

DOS ESTABLECIMIENTOS
A PIE DE CALLE

Estamos a tu disposicion en dos
oficinas con una inmejorable ubi-
cacion: tanto en el edificio Auro-
ra, calle Bergamin, 2, en pleno
corazén del Ensanche; como en la
Avenida de Bayona, 3 en el ba-
rrio de San Juan. Las dos ubica-
ciones son excelentes espacios de
exposicion gracias al gran transito
de personas. En ambas oficinas
puedes concertar cita con uno
de nuestros agentes comerciales.
Nuestros escaparates cuentan con
paneles led con toda la informacion
de los nuevos inmuebles en venta
o alquiler, y en el escaparate de
Avda. Bayona podras ver nuestra
cartera completa de inmuebles
gracias a la pantalla que los pro-
yecta todos los dias de la semana.

DOS PAGINAS WEB

Tenemos dos escaparates virtuales donde
puedes ver con tranquilidad nuestros inmue-
bles sin necesidad de moverte de casa.

DN INMO

5 REDES SOCIALES

En nuestras redes puedes informarte de todas nuestras novedades, ver los inmuebles
destacados, consultar nuestro blog semanal o compartir los posts con todas las informa-
ciones, fotos, videos y tours virtuales de nuestras casas, pisos y locales a la venta o en

alquiler. ¢Conversamos?

El escaparate inmobiliario www.dninmo.
com te dara la posibilidad de seleccionar lo
que estas buscando, por zona o por tipo de
inmueble, y acceder a la ficha completa de la
propiedad. Alli podras ver, ademas de la des-
cripcion vy la ficha técnica, toda la galeria de
fotos, el video y el tour virtual del inmueble.
Con este Ultimo podras visitar la casa como
si estuvieses dentro de ella, paseando vir-
tualmente por cada estancia y valorando tu

0 Se vende amplio piso
Pamplona

interés 0 no para hacer una visita presencial.
Como somos la Inmobiliaria de Diario de Na-
varra, tenemos un portal especial dentro de
esta web, la de mayor audiencia de un medio
de Navarra. Puedes acceder desde www.
diariodenavarra.es en la seccion NAVA-
RRA, encontraras DN INMO. O puedes ac-
ceder directamente, si escribes en tu nave-
gador www.diariodenavarra.es/noticias/
negocios/dn-inmo/portada/

Nueva oficina
DN INMO en el barrio
de SAN JUAN
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"SOMOS UNA INMOBILIARIA
DEL SIGLO XXI"

INMOBILIARI

ATRIBUTOS DE UNA INMOBILIARIA DE CALIDAD

Todas las empresas, y las inmobiliarias no son una excepcion, deben innovar

de forma continuada para ofrecer a los clientes el servicio que necesitan

en el proceso de compraventa o alquiler de un inmueble. La relacion interpersonal
y la generacion de confianza son imprescindibles, pero no suficientes.

A continuacion Menchu Abascal, gerente de DN INMO, y Maria Aizpun,

asesora inmobiliaria y agente colegiada API, muestran algunos atributos

para identificar a una inmobiliaria solvente.

FORMACION

La formacion continuada es un ‘must’ en cual-  en los Ultimos afnos hemos realizado formacion
quier ambito profesional si una persona o una  en nuestra plataforma de e-learning, lo que fa-
empresa quieren permanecer en el tiempo.  vorece la optimizacion de tiempos", concluye.
Esto es algo que tiene muy claro Menchu Abas-
cal, que sostiene: “En DN INMO (anteriormente
como Inmobiliaria Menchu Abascal) contamos
con mas de 25 afios de experiencia en el sector,
un tiempo en el que nos hemos ido adaptando
a lo que el mercado y nuestros clientes han ido
requiriendo. Por este motivo la formacion conti-
nua ha sido y es tan importante. Todas las per-
sonas de la compafiia estamos en permanente
formacion: novedades legislativas, herramien-
tas digitales que simplifican los tramites, opti-
mizacion de procesos, marketing... Ademas,

Menchu Abascal
Gerente

Maria Aizpun
Asesora inmobiliaria

Colegio Oficial de =7 i Higiezinen Jobetzo
Agentes de la Propiedad #? Aﬁanlun Mafarroaks
API Inmebiliaria de Mavarra MdK Elkarge Ofiziala

Agente colegiada

REGULACION AGENTES DE LA PROPIEDAD INMOBILIARIA (API)

El principal objeto de una mediacion inmobi-
liaria es la vivienda, un bien de primera nece-

Un APl es una persona profesional cualificada que opera en el mercado inmobiliario. Esta re-
gulado por el Real Decreto 1294/2007. Para serlo es necesario que la persona esté en pose-

sidad que tiene atribuida constitucionalmente
una funcion social esencial. Por este motivo,
una inmobiliaria seria siempre esta al corriente
de las novedades legislativas que afectan a
su negocio. “En DN INMO conocemos a fon-
do las novedades que se van produciendo,
para ello nos apoyamos en el Colegio Oficial
de Agentes de la Propiedad Inmobiliaria, y
de este modo garantizamos la seguridad de
todos nuestros procesos de compraventa”,
asegura Maria Aizpun, asesora inmobiliaria
y agente colegiada API.

DN INMO

sion de alguna de las titulaciones oficiales. Pero... ¢por qué es tan importante que las inmo-
biliarias cuenten con un agente inmobiliario API? Maria Aizpun lo cuenta con mucha claridad:
“El' API posee un amplio conocimiento del mercado inmobiliario y vela por la defensa de los
intereses de todas las partes que intervienen en una operacion, poniendo al servicio de los
usuarios su conocimiento del mercado y del marco legal que debe envolver dicha operacion.
Su intervencion aporta garantias para que el acuerdo de voluntades y el contrato inmobilia-
rio estén dotados de la seguridad precisa, por eso es una figura imprescindible”, sostiene.

DIGITALIZACION

Eficacia y eficiencia. Siempre para ofrecer el mejor servicio a nuestros clientes. Con esta premisa
trabaja DN INMO en todos los ambitos, también en todo lo que supone la digitalizacion. Esto
incluye bases de datos dinamicas, herramientas de Customer Relationship Management (CRM)
avanzadas, etc. “En DN INMO contamos con herramientas de smart data que nos permiten
personalizar al maximo la experiencia de nuestros clientes, y de este modo ofrecer solo aquellos
inmuebles que se ajustan a su perfil. Asi se reducen los tiempos de todos los procesos, con las
ventajas que ello supone para todas las partes”, comenta Menchu Abascal, que resalta necesi-
dad contar con herramientas avanzadas.

MMOBILIARIA

TOUR VIRTUAL
GUIADO

“En DN INMO somos conscientes de la falta de tiempo de nuestros clientes
para poder mostrar inmuebles que vender o para ir a visitar posibles
inmuebles para comprar", asegura Maria Aizpun.

Por eso dimos inicio a los tours virtuales, una
herramienta que permite ver el inmueble des-
de cualquier dispositivo. De este modo, se
reduce notablemente el nimero de visitas, ya
que nuestros clientes seleccionan unicamen-
te aquellos inmuebles que se ajustan a sus
intereses. Ahora damos un paso mas con los
tours virtuales guiados. Pueden realizarse des-
de ordenadores, tablets y moviles y permiten,
de manera simultanea, realizar un tour virtual
acompanado mediante videollamada por una
persona de nuestra inmobiliaria, que realiza una
visita guiada desde la distancia. Estos tours vir-
tuales guiados permiten un didlogo en tiempo
real durante el cual se ofrece toda la informacion
necesaria y se resuelven muchas dudas. Un
paso mas en nuestro servicio al cliente”, finaliza.

EN DN INMO ESTAMOS EN
CONSTANTE EVOLUCION

PARA PODER OFRECER A
NUESTROS CLIENTES LA MEJOR : | %
EXPERIENCIA DE COMPRAVENTA. = | eas ﬁ h
VEN A COMPROBARLO. : 18 2 P

DN INMO 9
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A pesar de la crisis provocada por el coronavirus, el mercado de compraventa de viviendas en Espana durante 2021
fue positivo. Los datos de la Sociedad de Tasacién, una de las principales compaiias de tasacion de inmuebles de
nuestro pais, indican que el afho pasado la compraventa de vivienda nueva crecié un 39% respecto a 2020 y un 21%
respecto a 2019; y la compraventa de viviendas de segunda mano crecié un 35% respecto a 2020*. Asimismo, en lo
relativo a los precios, segun el Consejo General del Notariado, el precio del metro cuadrado subié un 7,4% interanual

a nivel nacional.

Por otra parte, las cifras del Instituto Nacional
de Estadistica (que incluyen las transacciones
de diciembre 2021), las mas de 48.000 tran-
sacciones del Ultimo mes del afo significan la
cifra mas alta en un mes de diciembre desde
la burbuja inmobiliaria. Estos numeros son
ratificados también por el Colegio de Regis-
tradores, que certifica que en 2021 se han re-
gistrado 564.569 compraventas de vivienda,
el mayor nivel de los Ultimos catorce afnos.*

Estas cifras se explican por varios factores,
pero fundamentalmente porque hemos asis-
tido a una compleja situacion que ha combi-
nado dos acciones sucesivas: por un lado, el
parén de consumo derivado del confinamien-
to, y por otro, una espectacular reactivacion
motivada por las nuevas necesidades habita-
cionales de la ciudadania y las atractivas con-
diciones de las hipotecas.

La situacion actual del mercado es de un cre-
cimiento controlado, tanto a nivel de precios
como de operaciones. En DN INMO pensa-
mos que esta tendencia se mantendra en
2022 y que el sector seguira al alza durante,
como minimo, los préximos 12 meses. Hay
quien opina que el ciclo alcista del precio de la
vivienda, que deberia agotarse en 2023 si se
cumpliera la tendencia de durar ocho anos,
se prolongara por mas tiempo, tanto en obra
nueva como en segunda mano, por el impac-
to de diversas variables derivadas de la pan-
demia provocada por la Covid-19.

EL MERCADO EN 2022

En el momento de escribir estas lineas nos
encontramos en un contexto de ligera in-
certidumbre que puede condicionar com-
pletamente las previsiones inmobiliarias.
Hablamos de factores econémicos como la
inflacion (6,5% en diciembre), el alto coste de
la energia y materias primas, la evolucion de
los tipos de interés o el impacto positivo que
pueda tener la aplicacion de los fondos Next
Generation; factores sanitarios, como la evo-
lucion de contagios por la Covid-19; y facto-
res sociopoliticos, como las tensiones entre
Rusia y Europa y Estados Unidos. Por tanto,
sin tener en cuenta estas cuestiones, las pre-
visiones inmobiliarias de 2022 en nuestro pais
son las siguientes:

® Crecimiento estable del mercado y de
los precios. Los precios han ido subien-
do acorde a la evolucion del IPC. La prin-
cipal causa de este encarecimiento es la
escasez de oferta, el alza de precio de las
materias primas y por el incremento de
la demanda debido al ahorro de muchas
familias y a que muchas transacciones se
pospusieron durante los momentos mas
dificiles de la crisis sanitaria. Esta deman-
da se estabilizara en los proximos meses.

Todos los indicadores constatan que en 2022:

Se incrementd el numero de compraventas de viviendas. Total: 564.569 transacciones; el mejor dato en 14 anos. (Fuente: Colegio

de Registradores).

El precio del metro cuadrado subid un 7,4% interanual a nivel nacional.

LLa venta de obra nueva crecié mas de un 35%.

En Comunidad Valenciana, Madrid, Murcia, Catalufa, Canarias y Baleares, los precios registraron subidas de dos digitos.

Los precios de la vivienda registraron retrocesos en La Rioja, Extremadura y Pais Vasco.

DN INMO

e Hipotecas con Euribor negativo. Por
quinto afio consecutivo, el Euribor se ha
situado en negativo, propiciando créditos
en condiciones favorables. Los expertos
aseguran que las hipotecas a tipo fijo son
ahora recomendables para el comprador,
ya que tienen un buen precio y aportan
seguridad a largo plazo, ante cualquier
variacion de los tipos. Sin embargo, la
elevada inflacion que registra Europa y
Estados Unidos forzara el alza de los ti-
pos de interés, provocando la subida del

Euribor y el encarecimiento de las hipote-
cas a tipo variable, aunque no tiene por
qué ocurrir en 2022.

e Atractiva rentabilidad de la inversion
inmobiliaria. El mercado inmobiliario tam-
bién se ha convertido en una gran apues-
ta para los inversores, y se espera que en
2022 este atractivo permanezca. Especial-
mente si se compra para arrendar. Segun
el Banco de Espana, la rentabilidad del
alquiler se ha situado este ano de media

Numero de operaciones de compraventa de inmuebles.

Viviendas (unidades)
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EL SECTOR INMOBILIARIO EN
NAVARRA

En 2021, el sector inmobiliario se ha sumado
a la tendencia del resto de Espafia. Segun
datos del Instituto Nacional de Estadistica,
en nuestra comunidad se realizaron 6.479
operaciones de compraventa, o que supo-
ne un incremento del 31,7% respecto al ano
anterior. Por su parte, el Colegio de Registra-
dores destaca que este incremento se debe
al aumento de mas de un 50% de compra
de vivienda nueva y de mas de un 22% de
vivienda usada.

En 2021

® 6.479 operaciones de compraventa
en Navarra:
- 68,5% vivienda usada
- 31,5% vivienda nueva

e 31,7% mas operaciones que en 2020

e F| precio del metro cuadrado en
Navarra es de 1.223 euros de media

Fuentes: Nastat y Tinsa.

Dic. Dic. Dic. Dic.
2015 2017 2019 2021

en el 3,7%. Un producto de inversion mas
seguro que otros mercados mas volatiles.

¢ Fuerte demanda en grandes ciuda-
des y zonas turisticas. Las previsiones
vuelven a centrar el crecimiento de las
inversiones en 2022 en la Comunidad de
Madrid, Cataluha, Cantabria, Pais Vasco,
Levante y Baleares, zonas donde habra
un crecimiento sostenido de los precios,
dada por el turismo, congelado desde el
verano de 2019.

e Ley de Vivienda. En 2022, previsi-
blemente se aprobara la nueva ley
de vivienda a nivel estatal. La nueva
normativa posibilitaria a las comunidades
auténomas limitar el precio del alquiler
en zonas tensionadas a las empresas
propietarias de mas de diez viviendas.
Esta nueva ley podria afectar al modelo
build to rent (construir viviendas con la
intencion de alquilar en vez de vender)
que, junto a la construccion para logis-
tica (dado el gran auge de la compra en
linea durante la pandemia), han sido seg-
mentos importantes en el crecimiento del
sector inmobiliario en 2021.

*Fuente: Sociedad de Tasacion (enero-no-
viembre 2021).

**Fuente: Instituto Nacional de Estadistica
(enero-diciembre 2021) // Colegio de Regis-
tradores.

Compraventa de viviendas en Navarra.

Viviendas (unidades)
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NUEVAS NORMAS
A TENER EN CUENTA

NOVEDADES LEGISLATIVAS A NIVEL ESTATAL

En los ultimos tiempos, han sido varias las sentencias judiciales y leyes que afectan directamente al sector inmobiliario. Repasamos algunas no-
vedades legislativas que todas las personas interesadas en comprar, alquilar o vender un inmueble deberian conocer.

1. VALOR CATASTRAL

El 11 de julio de 2021 entrd en vigor la nueva
Ley de Medidas de Prevencion y Lucha con-
tra el Fraude Fiscal. El proyecto supone una
modificacion en la base imponible de varios
impuestos. Entre los que incumben al ambi-
to inmobiliario se encuentran, el Impuesto de
Transmisiones Patrimoniales (ITP), el Impues-
to de Sucesiones y Donaciones (ISyD) vy el
Impuesto de Actos Juridicos Documentados
(AJD).

Con la nueva ley, el Catastro presta mas aten-
cion a datos individualizados de cada inmue-
ble en relacion a su antigliedad, su conser-
vacion, su calidad constructiva o su precio
de compraventa. Y lo hace con el objetivo de
definir un nuevo valor de referencia a partir de
valoraciones individualizadas de cada propie-
dad, lo cual también significara una variacion
enel ISyD, el TPy el AJD.

A partir de enero de 2022, en una operacion
de compraventa se tributara siempre por el
mas alto de estos tres valores: valor de refe-
rencia (se calcula por el conjunto de operacio-
nes de la zona, sin tener en cuenta el estado
de cada inmueble), valor de escritura o valor
de tasacion. Este calculo puede considerarse
defectuoso, puesto que al no tener en cuen-
ta el estado del piso, el valor de referencia y
el valor de mercado no siempre coinciden y
debe ser el propietario quien tiene que im-
pugnar si no esta de acuerdo con que se le
aplique el valor de referencia.

2. PLUSVALIAS

El 26 de octubre de 2021, el Tribunal Cons-
titucional declard nulo e inconstitucional el
método objetivo de determinacion de la base
imponible del Incremento del Valor de los Te-
rrenos de Naturaleza Urbana. Hasta ahora la
justicia habia rechazado el pago cuando se
producia la venta de un inmueble con pér-
didas, en este caso se incluyen también las
transmisiones con ganancias.

Tras esta sentencia, cuando se da por des-
aparecido este impuesto, el Ministerio de
Hacienda y Funcién Publica aprobd un Real
Decreto con una nueva forma de célculo del
impuesto, ya que es una de las principales

DN INMO

fuentes de financiacion de los Ayuntamientos.
Desde noviembre de 2021 permiten elegir al
contribuyente dos formas de calculo.

Tomar como referencia el valor catastral
del suelo en el momento de la transmision
del inmueble al que se le aplicaran unos
nuevos coeficientes de revalorizacion fija-
dos por Hacienda. Estos coeficientes se
actualizaran cada afio teniendo en cuenta
la evolucion del mercado inmobiliario.

Tomar como referencia, en vez del valor
catastral del suelo, la diferencia entre el
valor de compra y el valor de venta. No
estaran sujetas a este impuesto las trans-
misiones que no hayan generado una ga-
nancia al contribuyente.

El Tribunal de Justicia de la Unidn Europea
(TJUE) esta revisando la legalidad de esta
via por considerar que el Estado espanol tie-
ne responsabilidad patrimonial para con los
afectados por la antigua plusvalia y deberia
indemnizarles por los perjuicios causados en
virtud de un acto inconstitucional. En caso
de que el TJUE decidiera que si hay respon-
sabilidad patrimonial para los afectados se
abrira la via a la reclamacion de forma ma-
siva.

3. LEY DE VIVIENDA

El pasado 1 de febrero, el Consejo de Mi-
nistros aprobd el Anteproyecto de Ley por el
derecho a la vivienda, tras su toma en con-
sideracion en primera lectura el pasado 26
de octubre y una vez finalizado el periodo de
audiencia e informacion publica y demas tra-
mites preceptivos, que aseguran la maxima
calidad técnica vy juridica de la futura norma.
El siguiente paso es su aprobacion por el Par-
lamento.

El Gobierno sostiene que se trata de una nor-
ma pionera que refuerza el ejercicio del de-
recho constitucional ofreciendo instrumentos
efectivos a las administraciones territoriales
para aumentar la oferta de vivienda a precios
asequibles. Responde especialmente a la si-
tuacion de aquellas personas y hogares que
tienen mas dificultades de acceso, y se enfo-
ca en particular a aquellos ambitos en los que
existe una mayor tension en el mercado.

Estas son sus principales novedades:

Desarrolla el derecho constitucional a
una vivienda digna y adecuada y ofrece
instrumentos efectivos a las comunidades
auténomas y ayuntamientos para impulsar
una oferta asequible para todas las perso-
nas y hogares en el conjunto de Espana.

Promueve la calificacion indefinida
de la vivienda protegida, garantizando
siempre un periodo de al menos treinta
anos y una reserva de suelo para vivienda
en alquiler asequible.

Establece el mecanismo para de-
clarar zonas de mercado residencial
tensionado a través de criterios ob-
jetivos, con objeto de aplicar un plan de
medidas efectivas para favorecer en es-
tas zonas el acceso a la vivienda, ademas
de mecanismos de contencion y bajada
de los precios del alquiler de vivienda y
ventajas fiscales para fomentar el alquiler
asequible y evitar la vivienda vacia.

Mejora los procedimientos en situa-
ciones de vulnerabilidad, para ofrecer
soluciones desde las administraciones
publicas a aquellos hogares que estan
sujetos a mayores dificultades, salvaguar-
dando el legitimo derecho de propiedad y
mejorando la coordinacion con todos los
servicios sociales y programas de ayuda
en materia de vivienda.

Finalmente, la ley ofrece mas garantias
en la compra y alquiler de vivienda,
estableciendo una serie de informacion
basica de las condiciones de la operacion
y caracteristicas de la vivienda.

Algunas voces consideran que a pesar del espiri-
tu social que puedan tener algunas medidas, los
objetivos deseados pueden tener efectos adver-
s0s para diversos agentes. Los puntos mas criti-
cos son la obligacion de reservar el 30% de obra
nueva a vivienda protegida, ya que desincentiva
la promocion al incrementar el riesgo y reducir el
margen; el control de precios de alquiler, que no
ha alcanzado los objetivos esperados en Catalu-
Aa ni en paises europeos; o el recargo del 1Bl a
las viviendas vacias. Por otra parte, indican que la
tramitacion se va a demorar tanto que es posible
que cambie la representacion de los partidos.

cHas pensado vender tu casa
pero no sabes cuanto puedes
conseguir por ella?

VALORAMOS
TU CASA

GRATIS
y Sin compromiso

VEN A DN INMO
Avda. Bayona, 3, bajo.
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696 003 167 - info@dninmo.com
www.dninmo.com




Si todavia NO HAS VENDIDO TU VIVIENDA
es porque NO ESTA EN EL

DESTACADO

NOVEDADES LEGISLATIVAS. NAVARRA

Nuestra comunidad tiene un régimen propio en algunas materias, también en el sector inmobiliario. Por este motivo, Navarra cuenta con una Ley

Foral de Vivienda que difiere de la normativa estatal.

LEY FORAL DE VIVIENDA

El 18 de enero, tres de los cuatro partidos
que sustentan al Gobierno de Navarra, pre-
sentaron publicamente las propuestas de la
nueva Ley Foral de Vivienda, que en el caso
de resultar aprobada incorpora distintos as-
pectos novedosos con el objetivo principal de
aumentar el parque de vivienda protegida y
asequible en Navarra, sobre todo en el ambito
del alquiler, y otros como fomentar la rehabi-
litacion de inmuebles y edificios mediante el
aumento de ayudas.

Estas son las principales novedades que
contiene el texto pactado entre las tres for-
maciones:

e La proposicion se marca los objeti-
vos de incrementar la promocion de
vivienda protegida, aumentar la oferta
de vivienda de alquiler protegido a pre-
cios asequibles vy, en definitiva, “ahon-
dar en el giro a las politicas de vivienda
para proteger el derecho subjetivo a esta
como un derecho ciudadano basico”.

e | os principios que inspiraron la modifica-
cion de la Ley Foral de Vivienda de 2016 y
esta misma proposicion estan “en abso-
luta sintonia con el anteproyecto de Ley
de Vivienda que promueve el Estado”.

UNA LEY CUESTIONADA

Uno de los principales hitos que mar-
ca la ley es la calificacion indefinida
de la vivienda protegida. Durante las
ultimas tres décadas, un total de 29.000
viviendas protegidas han pasado al mer-
cado libre transcurrido el periodo de cali-
ficacion, de acuerdo con un modelo “que
favorecia el negocio privado con la vivien-
da de alquiler protegido, que al cabo de
un tiempo se liberalizaba con la consi-
guiente revaloracion”.

La proposicion introduce la creacion
del Registro de Contratos de Arren-
damiento de Navarra y del indice de
Sostenibilidad de los Alquileres. Am-
bos “van a resultar determinantes para
poder intervenir en el mercado de alquiler
y establecer un marco regulatorio, al me-
nos en aquellas zonas mas tensionadas,
que procure una oferta suficiente de vi-
vienda de alquiler a precios asequibles”.

Esta nueva ley contempla la posibi-
lidad de la expropiacion de uso de
vivienda deshabitada que sea “pro-
piedad de grandes tenedores y per-
sonas juridicas”, fundamentalmente
entidades bancarias. También recoge la
reduccion de dos a un afo el periodo de
desocupacion de estos pisos “para poder
considerarlos vivienda deshabitada”.

La nueva ley establece medidas que
buscan favorecer un aumento de la
promocion de vivienda protegida. Por
ejemplo, las reservas en nuevos desa-
rrollos residenciales que garanticen que
la vivienda protegida "se promueva en
paralelo a la libre" o que la promocion
de vivienda de alquiler protegido "pueda
desarrollarse también en suelo destinado
a vivienda libre". Lo cual pone en entredi-
cho el modelo de negocio y margenes del
constructor.

Otro aspecto novedoso es la coexis-
tencia de vivienda libre y protegida en
los mismos desarrollos, promociones
e incluso en los mismos portales.
Esta coexistencia, segun las tres forma-
ciones politicas, “va a favorecer significa-
tivamente que la vivienda pueda ser un
instrumento de cohesion social”.

DUDAS DE LOS ARRENDADORES

La Asociacion de Constructores y Promotores de Navarra (ACP)
considera que algunas medidas de la propuesta legislativa no son
adecuadas y es posible que trate de convencer a alguno de los
partidos para que introduzca algunas enmiendas durante la trami-
tacion parlamentaria.

El principal cambio que plantea ACP es reducir los porcentajes
para las viviendas de reservas de vivienda protegida de entre el
20y el 50% en funcion de la poblacion de los municipios, aunque
incluyendo una diferenciacion mas clara entre los incluidos en el
ambito de la comarca de Pamplona y los del resto de Navarra.
El matiz es que piden que se aplique solo en planteamientos de
nueva urbanizacion, ya que consideran que las actuaciones en
suelo urbano consolidado (ciudad ya construida), deben tener un
tratamiento diferente para no frenar la renovacion urbana.

DN INMO

En enero de 2022 se publico la Encuesta de Perspectivas del Sec-
tor Inmobiliario, promovida a nivel nacional por la Federacion de
Asociaciones Inmobiliarias (FAl), y en la que han participado 26
agencias de Navarra. Segun se desprende de ella, crece la incerti-
dumbre entre los arrendadores por la futura ley foral.

Los arrendadores que tienen ciertas reservas con la nueva ley ar-
gumentan en su mayoria “Incertidumbre sobre cuando entrara en
vigor la ley y como la aplicara cada CCAA (50%)” y “Miedo a la
morosidad ante falta de seguridad juridica en la ley de Vivienda
(35%)".

Ly 1[N[M]e

POR MENCHU ABASCAL

Una pagina a color todos los sabados en Diario de Navarra
y un espacio fijo todos los dias en diariodenavarra.es
para tener la MAXIMA VISIBILIDAD

113.000

lectores de
Diario de Navarra
los sabados

16.000

usuarios unicos
en el portal

DN INMO de
diariodenavarra.es




VILLA ARGENTINA

Una casa de indiano con aires coloniales

Villa Argentina es una preciosa casa de in- La primera planta se completa con un bano
diano construida en 1800 cuidadosamente  completo decorado al estilo colonial, con ma-
restaurada por sus propietarios. Cuenta con dera y loza blanca. EN VENTA
la estética colonial propia de estas construc- _—
ciones, pero con todas las comodidades que  Por Ultimo, llegamos a la buhardilla, un espa-

. o o . : : e 505.0CC € 480.000 €
nos aporta la tecnologia y la domdtica. cio diafano con un impresionante juego de o
vigas y pilares. 400 m? utiles

La casa se encuentra rodeada por un mure- 5 habitaciones
te bajo de piedra que da paso a un pequeno En definitiva, Villa Argentina nos transpor- 3 bafos
jardin delantero. Una escalera de piedra nos  ta a épocas pasadas de esplendor y buen L
lleva hasta la imponente puerta principal des-  gusto. Con inmejorables calidades, nada en CEE: En tramites
de la que se accede al gran salén con chime-  esta casa ha sido elegido al azar, todo encaja Parcela de 1.126 m*/
nea, altos techos con preciosas molduras de  como en un perfecto puzzle, con armonia y Reformada / Vistas a la montaiia
escayola y suelos de madera perfectamente  sencillez, el lujo esta en sus grandes espacios

conservados. Un espacio en el que se unen diafanos y su maravilloso entorno.

la funcionalidad del mobiliario moderno con

la estética de numerosas piezas antiguas res-

tauradas.

En este mismo piso también se encuentra
UN ENTORNO NATURAL MUY APACIBLE o il 1 b ol g
cocina con espacios diferenciados de come-
dor y trabajo. Desde ella se puede salir a la
amplia terraza con porche de madera y al
BEINTZA-LABAIEN precioso jardin, de mas de 1.000 metros cua-

drados con barbacoa y garaje.
Una magnffica escalera de madera nos lleva a
la primera planta que cuenta con cuatro dor-
mitorios dobles y uno triple; cada uno con su

Beintza-Labaien es una pequena localidad de 260 habitantes a 64 km al noreste de la capital Navarra rodeada de
frondosos montes virgenes. Pertenece al Valle de Basaburua Menor, compuesto por un abanico de pueblos con gran : '
_ : . > : personalidad. Destacan los cinco grandes ven-
encanto que forman un entorno Unico y unido por una placentera red de carreteras locales. Circulan rios y riachuelos, tanales desde donde se puede apreciar el ma-
como el Ameztia, que desembocan en el Bidasoa. ravilloso entorno que rodea a esta propiedad.

El municipio esta compuesto de dos nucleos
de poblacion, Beintza y Labaien. En los tér-
minos de la villa se encuentra el embalse de ] ; .

Leurtza, declarado por el Gobierno de Na- ; : AOIZ
varra como “Area Natural Recreativa’. Los
dos embalses se construyeron a comienzos
del siglo XX, y su explotacion se destina a la
produccion eléctrica a través de la tuberia de
presion que, tras salvar en una corta distancia
un desnivel superior a 250 metros, alimenta
la central situada rio abajo. Ademas, para los
amantes del senderismo hay varios recorri-
dos sefializados para disfrutar de las espe-
cies frondosas autéctonas, principalmente

La villa de Aoiz es una localidad que perte- =
nece a la Cuenca Prepirenaica del mismo

nombre. En ella residen mas de 2.500 per-

sonas. Se asienta en el margen derecho del

rio Irati, que atraviesa el municipio de nores- =
te a suroeste. En la primera mitad del siglo = 't'; i
XX fue un foco manufacturero, en su mayor e
parte promovido por la Sociedad El Irati, S.A., :

que constituyd una importante serreria, una

de hayas, robles y castafios. También cabe S moderna industria quimica y el primer frende
destacar su rica fauna, como la rana bermeja, R traccion eléctrica de la peninsula ibérica.

“ L o Los embalses de Leurtza se encuentran cerca de Beintza-Labaien.
declarada “de proteccion especial”. ‘

Parcela urbana

Con un cuidado exquisito, sus habitantes 5
han sabido preservar este lugar del paso del * Precio: 85.000 €
tiempo conservando sus antiguas construc- ¢ Parcela: 580 m? ;
ciones, como la iglesia de San Pedro de estilo Festividades o Edificabilidad maxima: vivienda de y /f
gotico renancentista o la ermita de San Sal- En Beintza-Labaien marcan de manera especial dos fechas en el calendario. Se trata 220 m? en planta baja y primera r f
vador. Asi como su arquitectura civil original de las fiestas patronales de agosto, que comienzan el primer fin de semana del mes y o T G AT e : B
(muros blancos, piedra, preciosos balcones, finalizan el martes (incluyen demostraciones de deporte rural, bertsolaris, etc.); y la fiesta : : , "Q
etc.) que no dejan indiferente a nadie que visi- de otofo, en la que se celebra una comida popular. bajocubierta 3
te este maravilloso lugar. \
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PUENTE LA REINA

Bajo con amplio jardin

OLITE

Tres viviendas en casco histérico

390.000 €

TAFALLA

Adosado con patio

190.000 €

DN INMO

x2
140 m? dtiles

+

Para entrar a vivir.
Jardin de 153 m2.
Trastero.

Dos plazas de garaje.

X2
447 m? Gtiles

e
8

2 banos

CEE: en tramites

+

Tres propiedades inde-
pendientes pero anexas
entre si.
Pueden adquirirse con-
junta o individualmente.

x2
90 m? utiles

2 bafos

CEE: en tramites

+

2 plantas.
Reformado
recientemente.
Muy luminoso.
110 m? de patio.

CIRIZA

Palacio Cabo de Armeria

346 m? tiles

Vistas paisajisticas. Casa palaciega. Estilo gético de finales del S. XV. Al pie del cabezén de Echauri. Reformada.

OBANOS LEACHE

Duplex en el centro H Casa con terreno

x2 = &l x2 E= A
220 m? atiles | 5) | 3 bafios 650 m? dtiles | 4 | 2 bafos
= + = +
CEE: C Edificio de reciente construccion CEE: en tramites | 3 plantas.
con estética rural. Tejado restaurado en 2020.
DN INMO
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GORRAIZ

Unifamiliar de diseno con vistas al golf

800.000 €

HUARTE

Adosado en urb. Itaroa

DN INMO

x2
646 m? Utiles

I!=|
4

3 bafios. 2 aseos

+

Parcela
de 1.129 m?.
Vistas al golf

de Gorraiz.

X2
136 m? dtiles

+

Jardin coqueto y
soleado.

x2
78 m? (tiles

+

Muy luminoso.
Para entrar a vivir.

Parcela edificable

x2
Parcela: 363 m?
Superficie edificable:
180 m? x 3 alturas.
Opcion 1:

Bajo + 1 piso +
bajocubierta
Opcion 2:

Con tejado en 4 aguas
Bajo + 2 plantas.

ZIZUR MAYOR

Piso reformado

X2
90 m?2 utiles

+

Completamente
reformado
Urbanizacién privada
con zona ajardinada.

BARANAIN

x2
Piso en Avda. Eulza

85 m? utiles

Garaje para coche y
moto. Trastero.
Orientacion norte-sur.
Lista para entrar a vivir.

205.000 €

DN INMO
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BARANAIN

Chalet independiente junto allago ————

530.000 € s

e

ANSOAIN

ZUASTI

x2 = # x2 =
90 m? utiles | 3 | 2 bafios 83 m?utiles | 2
= =+ , =
CEE: D | Para entrar a vivir. Plaza de garaje. CEE: D
2 trasteros. Muy luminoso.
OLLOKI

Moderno pareado

DN INMO

x2
315 m? utiles

I!=|
4

3 bafios

CEE: en tramites

+

Cuatro plantas.
Solarium. Jardin y
terraza.

| 2 bafios

Dos plazas de garaje y trastero.
Incluye accion del club de golf.

x2
250 m? utiles

+

Tres plantas.

Placas solares para el

agua caliente.
Jardin.

INMUEBLES
DE CALIDAD

SAN JUAN - ITURRAMA

La nueva oficina de DN INMO
abierta en Avda. de Bayona, 3 nos
acerca a todas aquellas personas
interesadas en la compraventa o
alquiler de inmuebles en algunos
de los barrios mas interesantes de
Pamplona, como son San Juan e
Ilturrama, o la zona de Pio XII.

Los barrios de San Juan, lturrama y toda el
area de influencia de Pio Xl estan mas cer-
ca que nunca con la nueva oficina de DN
INMO que hemos abierto en la Avenida de
Bayona. Con ella consolidamos nuestra po-
sicién en unas zonas que cuentan con to-
dos los servicios a mano y con inmuebles
construidos con altos estandares de calidad.

Y es que todas estas zonas cuentan con
todo lo que se necesita para vivir comoda-
mente: amplios espacios verdes, con la Vuel-
ta del Castillo, el parque de Yamaguchi o el
parque La Biurdana, como principales expo-
nentes; clubes deportivos como la Agrupa-

cion Deportiva San Juan; centros culturales
y de ocio como Civican o Civivox; todos los
servicios comerciales a mano, con una am-
plia y variada oferta comercial; o diversos
centros educativos. Ambos barrios disponen
de una variada oferta de hosteleria en espa-
cios en los que conviven bares y restaurantes
“de toda la vida” con otros recién llegados,
como sucede, por ejemplo, en la plaza Obis-
po lrurita. Y todo ello situado en amplias y
luminosas calles y avenidas. Asimismo, y

San Juan, lturrama y Pio Xl comenzaron a
formarse gracias al Plan General de 1957,
que planificéd la expansiéon urbana de los si-
guientes 15 afios (1960-1975), y consolida-
ron su crecimiento durante los afios 80 y 90
del siglo XX. Estas zonas han sido no oficial-
mente denominadas “El tercer ensanche”.

En los Ultimos afios, en DN INMO hemos
vendido viviendas en diversos edificios de la
zona, entre los que destacan la Torre Basoko,

como norma general, gran parte de los edi-  Torre de Erroz o el Edificio Singular, ademas
ficios de ambos barrios se han construido de otros en la zona de Monasterios.

con altos estandares de calidad, dando Iu-

gar a viviendas confortables y espaciosas.

AZPILAGANA

Una alternativa mas econdmica. Muy cerca de la zona
de Iturrama se encuentra el barrio de Azpilagana, que se
ha ido transformando con el paso del tiempo y recien-
temente ha ganado en luminosidad y espacios verdes.
Se encuentra cerca del centro de la ciudad, pero en ge-
neral, los inmuebles tienen un precio mas asequible que
los de otras zonas como el Ensanche o Iturrama. Su
gran punto fuerte es la cercania a las universidades, lo
que garantiza una alta demanda de inmuebles en alqui-
ler. En DN INMO conocemos bien el barrio de Azpilaga-
Aa, por lo que si tienes o buscas una casa en esta zona,
ven a DN INMO.

DNINMO 23
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M. DE URDAX

Edificio de Trafico

& wy s AN -
DIDO s m & 7
i."':;r':ﬁ-

SAN ROQUE

Frente al juzgado

T M Sm—

350.000 €

MONASTERIO
DE LA OLIVA

24 DN INMO

x2
119 m2 dtiles

+

Altura (52 planta) y
orientacion sur.

X2
142 m2 dtiles

+

Altura (42 planta).
Muy soleado.

Incluye plaza de garaje.

x2
102 m2 utiles

MONASTERIO
DE IRACHE

VENDIDO

249.500 €
]

PINTOR MAEZTU

MilWE IEER

iNIGO ARISTA

Vuelta del Castillo =

625.000 €

x2
103 m? dtiles

+

Garaje y trastero.
Orientacion suroeste.
ML Muy luminoso.

X2
114 m? dtiles

I!=|

+

Terraza de 24 m?

x2
150 m? dtiles

I!=|
4

b 4 2 baf

- £l el
" - % -
G % CEE: D
i i e
. = +
! -
= Altura y vistas.
o
e Balcén.
= .3 "= Plazadegarajey
= o trastero.

DN INMO
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MENDILLORRI 3

Junto al Soto de Lezkairu

225.000 €
X2 jemm, &)
90 m2utiles | 3 | 2 bafios
= +
CEE: E Terraza. Garaje y trastero.

SAN JORGE

Avda. Navarra
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Cc
o

x? = f
155 m? dtiles | 6 | 2 bafios
CEE: en tramite | Novena planta. Unién de dos pisos.

Muy luminoso.

ESTAFETA

Casco Antiguo

520.0 .€ .
L=

26 DN INMO

AZPILAGANA
Rio Ega

X2 jemm, f)
90 m? utiles | 3 | 2 bafios
= +
CEEJE Luminoso. Garaje y trastero.
ZAPATERIA

Casco antiguo

X2 = f
142 m? dtiles | 4 | 1 bafio
CEE: E | 3 balcones. 4 altura.

Posibilidad de dividir en 2 apartamentos.

—

x2
123 m2 dtiles

+

Duplex. 5% y 62 planta.
Reformado.
Ascensor.
Edificio completamente
rehabilitado.

RESALTAR LAS
VIRTUDES DE LA
VIVIENDA

Tal y como explicamos en el nimero anterior
de nuestra revista, en DN INMO aplicamos
el home staging para que las viviendas a la
venta o en alquiler sean mas atractivas. Se
trata de introducir pequefios cambios en el
inmueble: disefio, decoracion, arreglos, etc.
para resaltar las virtudes reales de la vivienda,
mejorando si la percepcion de las posibles
personas compradoras. El resultado merece
la pena. Como muestra, un piso en el barrio
de San Juan.

Para explicar mejor el antes y el después del
home staging que hemos coordinado para
nuestro cliente, describiremos los trabajos
realizados para este cambio de imagen. He-
mos conseguido darle a esta vivienda de San
Juan un aspecto completamente nuevo sin
recurrir a una obra de rehabilitacion, con el
objetivo de salir a la venta con las mayores
garantias de éxito.

En primer lugar procedimos a la retirada de
muebles antiguos que reducen luz y el es-
pacio. Del antiguo mobiliario, nuestro equipo
rescatd algunos elementos basicos como
una librerfa y un par de mesas que pondrian
el contrapunto al ambiente moderno que bus-
cabamos.

El siguiente trabajo y el mas laborioso fue
adecuar las paredes, para ello tuvimos que
retirar el papel y la tela. Una vez limpias, eli-

minamos imperfecciones y pintamos de blan-
CO para conseguir resaltar la luz con la que
contaba la vivienda gracias a su altura y sus
vistas despejadas. Con este trabajo de recu-
peracion de las paredes se ha conseguido re-
saltar la moldura de escayola del saléon, muy
moderna para la época.

En cuanto a la propuesta de amueblamiento,
fue algo sencillo, funcional y moderno, aprove-
chando los elementos citados y poniendo otros
muebles en el salon y dormitorio principal.

N

\3

Lo principal en este tipo de intervenciones de
home staging es contar con auténticos pro-
fesionales, que saben vestir las mesas vy las
camas con decoracion textil y dar una nueva
vida a los rincones con detalles decorativos
como los que lucen en la salita con la butaca
y la “nueva chimenea”.

Un toque casi magico que nos permitira ven-
der tu vivienda mucho mas rapido. Ven a DN
INMO vy te haremos una propuesta para que
vender tu casa antigua sea mas sencillo.

DN INMO
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CARLOS Il

Obra nueva

100 m? ttiles | | 2 banos

Edificio completamente rehabilitado.

CEE: en tramite Vivienda reformada.

CARLOS Il

A reformar

x? = f
90 m? utiles | 8 | 1 bafo
= +
CEE: F Cerca de plaza de la Libertad.
TAFALLA

Obra nueva

718.000 €

28 DN INMO

CARLOS Il

Atico duplex. Obra nueva

x2 = f
148 m? Utiles | 4 | 3 bafios
= +

Espectacular terraza.

CEE: en tramite Edificio nuevo rehabilitado.

CARLOS Il 7

Reformado 2

b

579.000 €

x2 = f
127 m? dtiles | 3 | 2 bafios
CE-E: E Quinta planta. Luminoso.

Persianas eléctricas.

x2
150 m? utiles

I!=|
4

2 bafos

CEE: en tramite

+

Espectacular terraza.
Edificio nuevo
rehabilitado.
Esquina Carlos lIl.

CALLE AOIZ

A reformar

345.000 €
x? = fl
131 m? dtiles | 4 | 2 bafos
= +
CEE: E | Balcon y galeria. Propuestas de reforma.

Trastero.

PASEO DE SARASATE

Para reformar

495.000 €

Reformado

GARCIA CASTANON
Edificio de 2007

| 3 bafos

113 m? dtiles |

CEE: en tramite | Tercer piso. Garaje. Trastero.

X2
‘ 200 m? utiles

I!=|

+

Edificio Plus Ultra.
Garaje.

x2
62 m? utiles

CEE: en tramite

+

exclusivo.

DN INMO

Coqueto piso en edificio
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SAN IGNACIO

Para reformar

&Y
! Tai §

PZA. MERINDADES

Vivienda reformada

- .-.:r. / - ]

BERGAMIN

Piso de lujo a reformar

N 480.000 €

=, f

135 m? dtiles B | 2 bafios

+
CEE: F Edificio Aurora. Cuarta planta.

DN INMO

Permite crear una
vivienda (223 m?) o dos
viviendas (70 y 150 m?

respectivamente).

4 balcones a San
Ignacio y 2 a Sarasate.
Grandes posibilidades.
Licencia de restaurante.

Fantastica vivienda en
edificio seforial.

Salén amplio y luminoso.

Con vistas.

PRINCIPE DE VIANA

Edificio senorial

164 m? dtiles

CEE: E

| 2 bafios

Edificio totalmente rehabilitado.
Cuatro balcones.

¢Quieres que tu inmueble a la venta
tenga la MAXIMA VISIBILIDAD?

ENCARG®

VviAlL|®[R

Plan de venta PERSONALIZADO

Valoracion del inmueble
Interlocutor tnico

Reportaje profesional
Presencia en Diario de Navarra

Ly t{N[M]e

FPOR MENCHU ABASCAL

Reserva tu cita: 948 20 79 67

info@dninmo.com _ www.dninmo.com _ C/ Francisco Bergamin, 2 bajo Pamplona
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UNA NUEVA LINEA
DE SERVICIOS
INMOBILIARIOS
PARA EL CLIENTE
PROFESIONAL

SERVICIOS INMOBILIARIOS
PARA EL CLIENTE
PROFESIONAL

El sector inmobiliario en los ambitos de retail, oficinas y naves industriales
esta en continua evolucion. La realidad se transforma y las necesidades
cambian. Para dar respuesta al cliente profesional hemos creado DN INMO
Pro, una nueva linea de servicios que incluye todo tipo de operaciones
inmobiliarias de terciario, especialmente de locales comerciales, oficinas y
naves, con el objetivo de acompanarle a obtener el maximo rendimiento en
su operacion inmobiliaria.

-y v
* G SE ALQUILA -t .
Q 696 003 167 d
02( . SR THL O
/O' 2
2 QD
//) >
8 |
79/ a. = ==
. ey —
4 Oc
” -
07@/ Ase  Oficings Y naves
O/' / Sore S Con DN INMO Pro nos acercamos al clien- SERVICIOS DN INMO PRO: e Asesores experimentados. Las per-
e/) lca . eXp er ’ te profesional. Damos respuesta a todas Definimos planes de comercializacion que in- sonas que forman el equipo de DN
b//l m enta d oS aquellas personas que necesitan comprar o cluyen la preparacion del producto, la selec- INMO cuentan con una amplia experien-
(o] d p alquilar locales comerciales, oficinas o naves cion de formatos y de los canales de difusion. cia en todas las fases, desde la selec-
a r ad tU em p resa industriales, para poner en marcha o reactivar ~ Ademas, colaboramos con expertos de otras cion de los espacios hasta las gestiones
Su propio negocio. También seleccionamos a comunidades auténomas, lo que favorece para formalizar la compraventa.
los inquilinos mas adecuados para los propie- las operaciones con agentes del mercado en
tarios que deseen vender o arrendar su es- fase de expansion. ¢ Nuestro objetivo: que tu empresa ten-
pacio. En DN INMO Pro nos encargamos de ga la mayor rentabilidad. Trabajamos
asesorar a todas las partes implicadas para e Gestion integral de locales, oficinas enfocados en la formalizacion de acuer-
que las operaciones se desarrollen con rapi- y naves. Nos ocupamos del proceso dos gue beneficien a todas las partes.
dez y, sobre todo, con total garantia. completo, desde la seleccion del espacio
hasta la operacion de compraventa. Rea- Gracias a nuestro profundo conocimiento
Ademas, en un entorno econdémico en el que lizamos todos los tramites burocraticos de Pamplona y Comarca, encontramos las
los tipos de interés siguen bajos, sabemos para que el proceso de desarrolle con ubicaciones mas adecuadas para las mar-
que el mercado inmobiliario supone una ex- éxito. cas locales, nacionales e internacionales.
celente oportunidad de inversion. Nuestra experiencia nos avala. En DN INMO
e Encontramos las mejores ubicacio- Pro te ayudaremos en la gestion de todos
nes. Realizamos una busqueda seg- los tramites para que consigas el espacio
mentada y personalizada en funciéon de que necesitas.
los criterios técnicos solicitados por los
OFICINAS CONTACTO clientes: superficie, ubicacion, accesi-

bilidad, visibilidad... Contamos con una

info@dninmo.com
www.dninmo.com
696 003 167

Francisco Bergamin 2
Avenida de Bayona 3
Pamplona

amplia cartera de espacios.

EY  [N[m]e

La inmobiliaria de DIARIO DE NAVARRA
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+ Escaparate acristalado.
Almacén con dos alturas.
tramite 1 aseo.

x2 45 m?dtiles
2 CEE:En

x2
120 m?

NUEVA-ZAPATERIA

Local de degustacion v

CEE: E

+

Dos plantas.
Dos aseos.
Dos accesos.
Licencia de
degustacion y
comercio de
alimentacion.

x2
323 m?

SARASATE

Local de dos plantas

+
Planta baja:

167 m2.

12 Planta: 156 m2.
3 balcones
(Paseo Sarasate)
2 balcones a

(c/ San Gregorio).

5.QQO €/mes

=

| x2
126 m?

BERGAMIN

Junto a Plaza de la Cruz

CEE: C
+

1 bafio.
Almacén.
Derecho a salida

1.100 €/mes B
S TR

=+

DN INMO

CEE: en tramites.

MERCADERES

Tres fachadas

+ 7 escaparates a la calle.

x2 127 m?

2 CEE:En Almacén.
tramite 1 aseo.

SARASATE e g 2

Ideal para hosteleria

5.000 €/mes

+ Posibilidad de terraza.
Permiso para salida de humos.

Licencia de cafeteria.

CALLE ESTELLA

Local con dos plantas

860 m? + P. Baja: 428 m?. Entreplanta: 432 m?.

x2
2 CEE: Posibilidad bafos en las dos plantas.
en tramites Autorizacion para salida de humos.
AVDA. ZARAGOZA i
Oficina 365 m?
CEE: C
i AMEMABAR +

2 bafos y aseo.
Planta baja: 250 m?
(150 m? de oficinas).
Entreplanta: 110 m?.

2.900 €/mes

CARLOS Il

Local reformado

1'|

4.000 /mes

x2 150 m? + Reformado. 1 aseo. Salida de humos.
& CEE: Aire acondicionado.
en tramites

80 m2 Dos aseos.
— En muy buen estado.

CEE: E Grandes escaparates.

SOTO DE LEZKAIRU
Local obra nueva

795 € / mes

4+ Posibilidad de doble altura.
Doble fachada y exposicion.
Salida de humos.

x2 110 m?

CASTILLO DE MAYA [

Ly

Local diafano

+ Fachada acristalada. 1 aseo. Dos escapa-
rates amplios. Aimacén, aseo y zona de
probadores.

+

xz
134 m2 Planta baja: 72 m2. Entreplanta: 62 m?
Oficina de disefio. Perfecto estado.

MILAGROSA & 9% ’

Esquina Sangliesa-Gayarre

x2 245 m?
£ CEE:C

+ Planta baja y entreplanta.
Gran transito y visibilidad.
1 bano.

DN INMO
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AZPILAGANA

Luis Morondo

~ 149.500 €

495 €/mes

¥ N s T—

x2 200 m? + Junto al centro de salud, panaderia,
supermercado y parque.

x2 67 m? Utiles + 4 despachos. Sala de espera.
Archivo. 1 bafio. En buen estado.
Salida de humos. Para reformar.

ERMITAGANA =T NOAIN
Oficina MAPFRE

.

Oficinas de obra nueva §

- ]

!

x2 90 m? + En buen estado. x2 64 m?/151 m?> < Bafos comunes. Centro de negocios
2 CEE:F Un aseo. & CEE: empresarial Portal de Navarra.
Aire acondicionado. en tramites Plazas de garaje.

LANDABEN

Nave con puente grua

BERRIOPLANO

Local de obra

6.000 €/mes
ALQUILADO

x2 65 m? + Local diafano. x2 2.700 m?

+ 10 bafos. 5 aseos.
2 CEE: 2 plantas Nave diafana con puente grda, con
en tramites = CEE', ) vestuarios y dos zonas de oficinas.
en tramites

LARRAINTZAR 4 i = - x2 B

Complejo industrial - 7.100 m? dtiles
Parcela de
10.835 m?

CEE: En tramite

+

Seis naves cubiertas y
un edificio de oficinas.
En perfecto estado.
Ideal para actividades
industriales, logisticas,
culturales o de ocio.

~2.000.000 €

DN INMO

CIUDAD
DEL TRANSPORTE
DE PAMPLONA

PARCELA
DE 20.000 M?
EN VENTA

En Imarcoain (junto a Volvo)

CONTACTO
info@dninmo.com
696 003 167

N In[m[e] PR @

La Ciudad del Transporte de Pampiona (CTP) es el drea logistica

de referencia en el norte de Espafia Situada estrategicamente junte

al aeropuerto, cuenta con una completa red de servicios; aduana,
seguridad, hotel, restaurantes, gasolineras, talleres.. con una ocupacion
de mas de 100 empresas del sector del Transperie y la Logistica,

PARCELA
EN VENTA

Uiz o
Industrial, oficinas, comercial, logistica

Suparficie fofal | Ccupacidn mixima | Superce macima constroida

20000281 m? | 800112 m* 10,007,400 m?

Francmeo Bergamin 2, baja - Pamplona - wawawadninmouconm



DN INMO - ALQUILER DE VIVIENDAS

TE ACOMPANAMOS DURANTE EL PRIMER
ANO DE ALQUILER

Uno de nuestros objetivos como inmobiliaria
es ofrecer certezas y garantias a todas las
partes implicadas en un proceso de compra-
venta o alquiler. En este Ultimo caso, el del al-
quiler de viviendas, nos encontramos con un
ndmero no pequefio de propietarios reticen-
tes a alquilar su viviendas. Por este motivo, en
DN INMO aplicamos una filosofia de gestion
propia que ofrece garantias a propietarios y
a inquilinos. Alla donde tradicionalmente las
agencias inmobiliarias se han limitado a la
mera intermediacion para casar inquilinos y
propietarios, DN INMO ofrece una carta de ser-
vicios de gestion integral y acompafamiento
durante 12 meses desde la firma del contrato
de arrendamiento, aunque su labor comien-
za desde la puesta en alquiler de la vivienda.

Muchos propietarios de viviendas pue-
den tenerlas vacias debido a la falta de
necesidad o al miedo a los problemas. A
ellos les proponemos un plan de alquiler
completo:

e Coordinacion de gremios y profesionales
para la puesta a punto de la vivienda.

e Comercializacion del alquiler.

e Seleccion exhaustiva del inquilino.

e Gestidon de contratos y pagos.

e Cambio de titularidad de suministros.

* Inspeccion de entrada.

e Acompanamiento durante 12 meses.

DN INMO

i

NOVEDADES TECNOLOGICAS
(CADA VEZ MAS) COTIDIANAS

HOGARES INTELIGENTES

Smart homes, connected living, internet of things, asistentes virtuales de voz
(Alexa, Google Home...), son conceptos que hace un tiempo eran impensables

o desconocidos y se han extendido a medida que ha ido avanzando la tecnologia.
Damos la bienvenida a los hogares del futuro.

Un hogar inteligente, o smart home, se define como una vivienda conformada por equipos
electronicos y electrodomésticos controlados remotamente mediante dispositivos conectados
a internet. Puede ser una nevera monitorizada desde el mévil para aumentar o reducir su
consumo energético, las luces de una casa que se apagan o se encienden sin interruptores,
lavadoras que se controlan a distancia, sistemas de calor mediante sensores que mantienen
una temperatura confortable... las posibilidades son infinitas. Estas herramientas mejoran la
calidad de vida y pueden contribuir a reducir el consumo energético.

DOMOTICA BASICA
Estos son algunos ejemplos de domdtica facilmente instalables:

e Cerraduras digitales. Afiaden seguridad e Bombillas inteligentes. Estan dotadas

extra a tu puerta. Estan basadas en un sis-
tema de autenticacion que reconoce a la
persona que intenta abrirla. La app que las
acompana hay que configurarla para que
teléfono y cerradura se comuniquen entre si.

de conectividad y permiten elegir qué color
queremos que muestren. Ademas, al incor-
porar luces led, ofrecen un consumo ener-
gético menor, se calientan menos, permi-
ten crear ambientes luminicos y programar

¢ Posibilidad de acompanamiento
pasado el primer ano.

e Garantia DN INMO de 12 meses.
Reposicion de inquilino gratuita.

* Inspeccion de salida.

TE ACOMPANAMOS DURANTE UN ANO

Cuando una persona propietaria de un in-
mueble vacio se plantea ponerlo en alquiler
siempre le asaltan dudas y miedos: ¢co-
braré puntualmente?, ;se conservara el
piso en buen estado?, ;tendré problemas
con mis inquilinos?... A veces esta incerti-
dumbre impide tomar decisiones y algunas

vacios e infrautilizados. Para mitigar estas

dudas, DN INMO ofrece un servicio de

acompanamiento durante los primeros 12

meses:

e Te acompanamos durante el primer ano
para resolver cualquier duda que puedas
tener sobre la gestion de tu alquiler o los
problemas que puedan ocasionarse en re-
lacién con tu arrendamiento.

e Si el inquilino que buscabas a largo plazo
se va en un periodo inferior a 12 meses, te
gestionamos gratis el siguiente alquiler.

De esta manera, las personas
arrendadoras pueden estar tranquilas y
sentirse acompanadas en todo momento.

la hora de encendido y apagado.

¢ Termostatos inteligentes. Esta alternativa

ayuda a controlar el gasto en calefaccion. ¢ Alarmas inteligentes. No solo notifican a

través del smartphone la presencia de ter-
ceros sino, por ejemplo, si una ventana se
ha quedado abierta.

e Enchufes inteligentes. Se utilizan con
diferentes aparatos eléctricos y suelen so-
portar una intensidad de corriente de 10
vatios. Suelen admitir la creacion de ho-
rarios para simular la presencia de gente
en casa, y poseen una funcion de cuenta
atras para encender o apagar los dispo-
sitivos  electronicos conectados. Algunos,
ademas, permiten controlar el consumo
energético mes a mes.

personas prefieren dejar sus inmuebles

SE INCREMENTA LA OFERTA DE PISOS EN ALQUILER

Segun los ultimos datos proporcionados por Idealista (15 febrero 2022), el precio medio del
metro cuadrado de una vivienda en alquiler en Navarra es de 9,1 euros. Esta cifra supone ape-
nas un 0,1% de variacion frente al precio de diciembre de 2021, y un 3,4% mas que el precio
medio de enero 2021. En Pamplona, el precio medio en enero 2022 alcanza los 9,8 euros/
metro cuadrado, un 4,3% mas que el precio de enero 2021. Esta cifra, segun el portal Pisos.
com supone que la capital navarra es la sexta mas cara de Espafa para alquilar un inmueble.

ASISTENTES DE VOZ
Y ALTAVOCES INTELIGENTES

Los asistentes de voz y los altavoces
inteligentes son una tecnologia que
permite realizar busquedas y peticio-
nes por voz, es decir, formular una
pregunta verbalmente y que esta se
resuelva o ejecute, gracias a la inte-
ligencia artificial e internet. Y se trata
de un componente imprescindible
para una casa domdtica. Ademas
de desempenar tareas basicas como
navegacion, preguntas y respuestas,
administracion de listas de reproduc-
cion o llamadas telefonicas, los alta-
voces inteligentes también permiten
realizar compras, administrar el co-
rreo electronico, controlar la ilumina-
cién o poner musica, entre muchas
otras acciones.

La clave para conseguir un hogar do-
mético permanentemente conectado
es elegir bien la plataforma o ecosis-
tema desde el que habitan los distin-
tos sensores y elementos domaticos.
De este modo simplificaremos todos
los pasos y procesos y ganaremos
en confortabilidad.
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FPOR MENCHU ABASCAL

C/ Fco. Bergamin, 2
Avda. de Bayona, 3

Pamplona
T. 948 207 967 - 696 003 167

info@dninmo.com
www.dninmo.com



